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FORMATION LOI ALUR ™

Formation continue obligatoire des agents immobiliers

Objectifs
e Faire le point sur les évolutions juridiques de la
profession
Appréhender la notion de code de déontologie pour
les professionnels de I'immobilier
Maitriser le changement en matiére de paysage
commiercial, structurel et technique

Tarif : A partir de 1400 € HT

P ROG RAM M E Eggzrétfnl::':ison est animée par un

formateur expert de Venus Consulting.

1- APPREHENDER L’EVOLUTION JURIDIQUE SUR LE MARCHE DE L'IMMOBILIER
* Visualiser les nouvelles réglementations et jurisprudences
e Définition des lois Hamon, Alur, Macron, SRU et Hoguet
* Focus sur ’ORIAS et les obligations en matiére de gestion des garanties de loyers
* Faire le point sur les évolutions spécifiques sur la location, la vente et la copropriété

2 - DEFINITION DES NOUVEAUX STATUTS DE LA LOCATION VIDE OU MEUBLEE
e Appréhender la gestion locative d'un parc immobilier
e Intégrer la rentrée de mandat de location et/ou de gestion dans le respect des textes législatifs
e Maitriser et comprendre les obligations du mandant ou du mandataire
e Point sur la nouvelle réglementation sur la constitution d’un dossier : quelles piéces joindre ?

3 - SE REPRESENTER LA TRANSACTION IMMOBILIERE POUR PROFESSIONNELS DE L'IMMOBILIER
Faire face aux piéges liés a la transaction immobiliére

Identifier les points de vigilance pour sécuriser vos mandats et garantir les commissions
Appréhender les obligations en matiére d'affichage et maitriser les mentions obligatoires
Mettre en place les nouvelles régles du mandat « hors établissement »

Focus sur les obligations d'information de I'acquéreur

Déchiffrer les obligations de 'agent immobilier : retour sur les jurisprudences

4 - MODULE OBLIGATOIRE SUR LA DEONTOLOGIE DES PROFESSIONNELS DE L'IMMOBILIER (2H)
* Retour sur la notion d’éthique professionnelle : quelles sont vos obligations selon la
réglementation ?
* Quel comportement a adopter vis-a-vis de vos clients ? Transparence, confidentialité, etc.

e Appréhender la notion de conflits d’intéréts %?
i

MODALITE D'ACCES : Les inscription se font par mail & conseiller@venusconsulting.fr ou en ligne sur notre site.
Toutes les démarches administratives et financiéres doivent étre réglées avant le début de la formation.
Veuillez noter qu'en cas de demande de financement a un organisme financeur, la démarche de prise en
charge est a réaliser par le candidat ou I'entreprise et doivent étre réalisées a l'avance Les formations sont
confirmées 3 semaines avant le début de la formation.

Pour les personnes en situation de handicap souhaitant réaliser une formation en e-learning : Nous vous
invitons a prendre contact avec notre référent handicap (conseiller@venusconsulting.fr ) afin de
déterminer les formations accessibles.

PERSONNALISATION DE LA FORMATION VALIDATION DES ACQUIS
Un questionnaire préparatoire sera remis en Evaluation des acquis de la formation par des cas
amont de la formation au participant lui pratiques, exercices, QCM... - Questionnaire
permettant de faire remonter auprés du d’évaluation a chaud proposé a la fin de
formateur ses attentes et besoins spécifiques. formation- Une attestation sera remise au

stagiaire a la fin de la formation



